
Naučím vás za 3 hodiny:
Dokonalou přípravu místa, scénáře,

otevření schůzky a její vedení

Nejlepší otázky pro získání důvěry

Motivovat sebe i klienta

Vést schůzku ke skutečnému cíli a
nejen k ""aspoň jsme se viděli""

Vyvarovat se desítek chyb

Udržet klientovu pozornost do
konce, aby vás nevypnul

VŠECHNO JE DNES JINAK
Možná jste to také nečekali. Ale ano, svět se radikálně mění. A to nadčasovou rychlostí.

Včera jsme byli u klientů, dnes k nim nemůžeme.
Ale přeci jen něco můžeme.

Změnit svůj přístup, svůj postoj a nastavení.
Také se mi do online schůzek nechtělo.

A možná proto je dnes vyučuji. Protože jsem se rozhodl nečekat a prolomil tu bariéru.
Jsem Lukáš Suchý a učím obchodníky, jak prodávat. Naživo i online.

Stovky klientů jsou důkazem, že vím, jak na to.
A teď i přes obrazovku.

lukas@wsu.cz
724 938 861
www.wsu.cz

Zvládni schůzky online
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